
สัปดาหท่ี 14 จรรยาบรรณการจัดซื้อจัดจาง

• ความหมายของจรรยาบรรณ

• จรรยาบรรณนักจดัซ้ือ

• การปฏิบัติตนตอผูคา

• กฎระเบยีบในการจัดซื้อ
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ความหมายของจรรยาบรรณ

 จรรณบรรณ (Ethics) หมายถึง ประมวลความ
ประพฤติที่ผูประกอบอาชีพการขายกําหนดขึ้น เพื่อ
รักษาและสงเสริมเกยีรติคุณชื่อเสยีงและฐานะของ
นักขาย 



จรรยาบรรณนักจัดซื้อ
1. การรบัของขวัญแของกํานัลอยางเกินขอบเขต

2. การไมรับเล้ียงที่หรูหราฟุมเฟอย

3. การไมแสดงความสนิทสนมเปนพิเศษ

4. การไมมีสวนไดสวนเสีย หรอืมีผลประโยชนขัดกับองคการ

5. การไมใชกระบวนการอันไมยุติธรรมในการจัดซ้ือ

6. การไมปฏิบัติตอผูขายอยางไมใหเกียรติ

7. ยดึถือตามนโยบายขององคการ



การรบัของขวญั ของกํานัล การรบัเล้ียง และ
การใหความชอบพอเปนพิเศษ

1. การรับของขวัญหรือของกํานัล

2. การรับเล้ียง

3. การใหความชอบพอเปนพิเศษ



การปฏบิัติตนตอผูคา

1. ขอควรปฏิบัติระหวางผูคา

2. ลําดับการเลือกซ้ือสินคา

3. ปจจัยที่มีอิทธิพลตอพฤติกรรมฝายจัดซ้ือ

4. พฤติกรรมการจัดซ้ือที่ผิดหลักจรรยาบรรณ 



กฎระเบียบในการจดัซ้ือ

 วิธีการจัดซ้ือ
◦ วิธีตกลงราคา

◦ วิธีสอบราคา

◦ วิธีประกวดราคา

◦การซื้อโดยวิธีพิเศษ

◦ วิธีกรณีพิเศษ



Q & A
Thank you
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